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LAIGON AG Uberblick LAIQON 2026 O

Wealth.Next Generation.
Premium Wealth Spezialist mit innovativen Losungen zum Vermogensaufbau

L A I Q ON 11,50 | Assets under Kunden

Management am

Mrd. EURAUM*

Leading Artificial Intelligence ONline 25.08.2026
Intelligence Quotient

Wir sind ein Wir nutzen Kl fiir Wir verfiigen iiber Wir bieten ein
innovativer

) nutzerzentrierte langjahriges exzellentesund
g;ir;;:lgt\%?ahh digitale Wealth- Expertenwisseninder ~ personliches / 8,49 / / . - 1,50
T dd S - Servi bot
nachhaltige peungenund cer Digitalisierung und im crviceangeoo Asset Wealth Dlgltal

Wealth Unterstiitzung im Asset- und Wealth mit grofder UX
v - Asset Management. M t. und Always-on.

LGsungen. e Management | | Management || Wealth
Spezialist fur Umsetzung Kl-individualisierte
Publikumsfonds und individueller Anlagelésungen und
Spezialmandate mit Vermoégensziele durch KI-Fonds sowie ETF
aktiven Alpha- standardisierte oder (KI)-Sparplane als
Strategien von individualisierte VV - Wachstumstreiber von
erfahrenen Managern Lésungen sowie LAIC

\ / Qamily—Office-Angebot \ /
b =

FUND

verwalter 2025 MOHNINHSIAR

::F%arh BORSE 1 8. 0.6 & ¢
% o

winner

Nur fir professionelle Anleger | C2 3



LAIGON AG

Treiber von GROWTH 28: Aufbau von LAIQON seit 2019 als Antwort auf die erkannten
Megatrends in der Geldanlage

Uberblick LAIQON 2026

TREND

Digitalisierung und (Kl)-

Konsumerbranchen verandern die Kundenerwartungen auch in der Finanzbranche

/i Individualisierung wird Grunderwartung Wunsch nach individualisierten Losungen statt Standardangeboten

der Kunden Kundennutzen von Digitalisierung und Kl wird alltagstauglich: Mass Customisation
o— Trend von passiven ETF zu aktiven (KI)- Indexnachbildung mit passivem ETF ist Handwerk ohne Alpha
o=

ETF mit Alpha

Aktive KI-ETF sind Next Generation — mit Alpha und Risikomanagement

Veranderung von Vertriebswegen der
White Label Partner durch digitalere
Endkunden

Junge digitale Endkunden-Entscheider sind informiert und kostenbewusst
Neobroker und digitale Plattformen greifen tradierte Vertriebswege an
Personliche Beratung und digitaler Self-Service verbinden sich

Fokus auf Alpha nach Kosten statt
Marketing Stories

Das Ergebnis der Geldanlage treibt den Kunden
Outperformance zum Wettbewerb bei geringen Kosten wird neuer Treiber
Alpha statt Story wird durch Vergleichsportale, Influencer relevanter

White Label Partner und Endkunden
erwarten erprobte und sichere Losungen

Digitalisierung aus der Cloud mit hoher Datensicherheit wird Key
Flexibilitat und erprobte Innovation wird Must
White Label Partner suchen innovative Schnellboote

Nur fur professionelle Anleger | C2




LAIGON AG Uberblick LAIQON 2026 O

Starke Wachstumsdynamik nach vollstandigem Aufbau aller Segmente

‘r] e ] Union Amundi

GROWTH 28

|I'IVEStmE'rIt Investment Solutions YTD 2026
+1,5 Mrd.
=l A 2025
+1,4 Mrd.
AN m— i
+0,4 Mrd
EUR

2020

+0,6 Mrd.
EUR

2028e

25.08.2026

31.12.2025

‘ AuM in Mrd. - organisches

Wachstum

* herausgegebeneGuidancebasierend auf internen Unternehmensplanen. Nur fur professionelle Anleger | C2 5



LAIGON AG Uberblick LAIQON 2026

Breites nachhaltiges Losungsangebot fur Privat

Asset Management Wealth Management Digital Wealth
SIEAE el [EIEENE & Research Institute Vermbgensverwaltung White -Label-Partner
Kooperation
@

Publikumsfonds

cITYWIRE — y
cryive Jooo Il

HORMINGSTAR AWARD
baatet2d BESTE| | 0005
Vermégens- BORSE

verwalter SONUNE

-
—— 2025
<Uuro A ?uo
nmitag
€uro

Publikumsfonds mit aktiven

White -Label-Fonds

MalRgeschneiderte Losungen

Taktische
Asset Allokation

Strategische
Asset Allokation

R | la

Manager
Selektion Monitoring

Consulting fur strategische/
taktische Asset -Allokation ,

Umsetzung individueller
Vermdgensziele durch VV-
Losungen sowie Family Office

o

- und institutionelle Kunden in 3 Segmenten

Amundi

Investment Solutions

Union
Investment

\V’ meine

Bayerische Vermogen
- Wealth. Next Generation
Standard Life

Draisin.invest
growaAl
Vollumfangliches White-Label

Angebot mit Asset- und KiI-
Wealth Management Lésungen

Einrichtungen

A Institutionelle
Investoren . _ _
A Family Office
LAIQON Zielgruppen
Nur fir professionelle Anleger | C2 6

Alpha - Strategien und Investment - Strategien
Monitoring und Manager
Selektion Leistungen

. ) o A Vermogende A VV-White -Label-Partner

A Privatkunden A Institutionelle Investoren: Unternehmen, Privatkunden (HNWI) (b2b2c)
Versicherungen, Pensionskassen, ) A ETF Plattformkunden
Versorgungswerke, Stiftungen oder kirchliche A Unternehmer ~ (b2b2c)
A Privatkunden
(b2c)




LAIGON AG Uberblick LAIQON 2026 O

LAIQON Group Al - Strategie verfolgt ganzheitliche Ziele in den Dimensionen Bereich Value
Creation und Operational Excellence

( ) ( )

Wachstum & Umsatz 9 Effizienz & Kosten

Wettbewerbsfahiges Produktangebot Automatisierung wiederkehrender Prozesse

ErschlielBung / Nutzung von Wachstumspotenziale! Geringere Fehleund Nachbearbeitungskosten
Nachhaltige Kundenbindung Ausbau von digitalen Seffervices
. J . J
4 ) ( . o roo
Erlebnis & Kund Entscheidungsqualitat und
repnis undaen T .
G @ Geschwindigkeit
Herausragende Kundenerlebnisse Hochwe.rtige und umfassende
Konsistente Qualitat tiber Kanale Entscheidungsgrundiagen
Hohe Zufriedenheit und Empfehlungsbereitschaf Zeitnahelnsightsstatt rickblickender Reports
Datenbasierte Entscheidungen
. J . J

Value Creation Operational Excellence

Nur fir professionelle Anleger | C2 7



LAIGON AG Uberblick LAIQON 2026 O

LAIQON Al Value Stack: Integrierte Al -Suite auf der DAP 4.0 fur fortlaufende Optimierung
des LAIC ADVISOR® und der Applications sowie interner Prozessoptimierungen

Management
System
ISO/IEC
27001:2022

Cloudbasierte DAP 4.0 ¢ Plattform T Vollintegration LLM mit diskretionérer Ki
- - - (0]
S0 K baﬂer@\?@ LAIGON Al Value Stack
Apps portale Chatbots
— — — 5
A i = 1} = Proprietarer,
0w @Il et [P P
TYPO3 ubSpot DATEV Fides o Al-Portfoliomanager
o
S
. = I YWY YW T
(]
AI L AIC m Power BI Bloomberg IQ > 2pezialiTsierte Agentshn;
ent-Teams, sowol
ADVISOR® — EX.PERSOFT Iokagl und selbstentwickelt

als auch cloudbasiert

DWH 4.0 AM+One
= 369) = S labs I

LAIC:GPT LAIQON:GPT 8
S Q AWS Bedrock, Azure Al
‘ = T‘n‘ GenAl Workflows Foundry, PowerP|atform
—_— HAUCK S 5 ' 1 Anth OpenAl
SunversaL /DWS | Baaper }:,’\',';’s"tmem b ampega S - X - . Ol
W . —
Helaba aneSf V ANK v debank MM‘“";:&,U,:‘GM:D Talanx Investment Group m HSBC g | | | | |
- 8 :@1 M365 Copilat,
ISSFAMWD Bloomb & stockpulse MACROBOND i o s R
MSCI - oomberg FACTSET O
Governance, Daten & Orchestrierung & Kl-Modelle &
= Security & . . )
ﬁ-:-?rl;:;rﬁk':}; aws A\ ATLASS'AN AMiCl‘OSOft Azure =. Microsoft 365 C\I[—;s;(s[:lsatcceg Compliance Wissen Automatisierung Services
Seit 2020 Seit 2025

Basis flir Qualitatsbetrieb und weiterer SkalierungNertAnlage * mit Service-Excellence

Nur fir professionelle Anleger | C2 8



LAIGON AG Uberblick LAIQON 2026 O

Der LAIQON Al Value Stack unterstutzt Weiterentwicklung und Betrieb vom LAIC
ADVISOR® und assoziierten Kundenapplikationen wie Onboarding und Portalen

LAIOON Al Value Stack

Unterstitzung LAIC ADVISOR® & Applikationen

o A Schnelle Erkennung und Umsetzung neuer Impulse aus Forschung und
Proprietérer, Marktentwicklung

LAIC ADVISOR® diskretionarer

Al-Portfoliomanager A Optimierung Performance - und Risiko-KPIs durch Ausweitung Infor -
mationsbasis u. Signalidentifikation sowie State -of-the-Art-KI-Modelle

— e

Spezialisierte Agents /
Agent-Teams, sowohl
lokal und selbstentwickelt
als auch cloudbasiert

A Orchestrierte Al-Agent-Teams zur Ubernahme von Aufgaben im
Rahmen der Weiterentwicklung des LAIC ADVISOR

A Expert Agents flur einzelne Tasks, bspw. im Bereich Research

-

T G AWS Bedrock, Azure Al A GenAl-Workflow zur Generierung WertAnlage -Quartalsberichte inkl.
-I -1 Anthropic, OpenAl A Release Notes Generator zur Erstellung LAIC ADVISOR® Release
Notes

-

A Tools zur Unterstitzung gesamter Entwicklungsprozess von

I
I
I
I
I
|
I
I
I
o GenAl Workflows Foundry, PowerPlatform : strategie-/portfolioindividueller Berichtstexte
|
I
I
I
v~ M365 Copilot, I
© : |
= |
|

&) Workplace Al Atlassian Rovo, | Ticketerstellung Uber Coding und Testing (AWS Kiro) bis zu Doku
'Eé £271 > ODRABA Hffizienzsteigerung in div. Tools (Atlassian Rovo, Figma Make, Copilot)
e o
Govern_ance, Daten & Orchestrierung & KI-Modelle &
Security & . g .
. Wissen Automatisierung Services
Compliance

Nur fir professionelle Anleger | C2 9




LAIGON Uberblick LAIQON 2026

LQAG Digital Wealth 9 Vollstandige Marktabdeckung durch Plattformansatz mit Partnern O
Retail Affluent Private Banking HNWI
> 25 TEUR 250 ¢ 500 TEUR 500 TEUR @ 3 Mio. EUR ~ 7

? Z¥v Lpa

Retall Affluent Private Banking HNWI

growney e | [ LAIC
Standardisierte VV & Altersvorsorgelésungen - Digitaler Einstieg fiir Retail & Affluent Kl-individuelle Lésungen - Affluent bis HNWI + Al -Produkte Massenmarkt
&% Retail & Affluent/ Tagesgeld s1upvest Ny Affluent bis HNWI -
Draisin.invest
EER Standardisierte VV-Portfolios @ KI Hyper -Individualisierung ‘f’ Bayersche Vermogen
vanguard Heslth Mewt Generation Bayerische Vermdgen

. v - i = Universal
ﬁ Fondsgebundene Rentenversicherung Standard Life * Al-Produkte fr Massenmarkt = Investment
- — -
111 Altersvorsorgedepot 2027 Vanguard -_l,:" Al-Mandate

O Mit der eigenen Digital Asset Plattform und der Produktpalette von growney und LAIC kdnnen Endkunden direct B2C und primar
mit White Label Partnern B2B2C angebunden werden

Nur fur professionelle Anleger | C2 10



LAIOGON AG Uberblick LAIQON 2026
LAIC als First Mover in der Al -Mass Customization

Aktueller Markt

1.0 2.0 3.0

Vertriebsfokus Digitale Effizienz Plattformékonomie
Offline & produktgetrieben Hybrid & standardisiert Digital & modular
Typische Marktteilnehmer Typische Marktteilnehmer Typische Marktteilnehmer
Versicherungen Filialbanken NeoBanken
Anlageberater Vermogensverwalter NeoBroker
Regionalbanken Robo Advisor ETF Plattformen
Merkmale Merkmale Merkmale
Minimal IT-Integration Webportale & CRM-Systeme API & Mobile First
Produkt- statt Kundenfokus Standardisierte ETFL&sungen Self-Service, dig. Assets
Provisionsbasiert VV-Modelle, tiw. Honorar Abo-Modelle / Skalierbarkeit
Fonds & Versicherungen Basisdatenanalysen Realtime Analytics
Diskretionarer Ansatz Diskretionar / Quant Diskretionar / Quant

Quelle: Oliver Wyman / Morgan Stanley, Global Wealth and Asset Management Report 2023

o

q O LAIC o First Mover
[ |
Al-Mass Customization

Digital, hybrid & KI -individuell

LAIC

NeoWealthTechs

(noch wenige)

Q KI-Hyper - Individualisierung
* Vollintegrierte Plattform
m Open Finance / API

3= Individuell & skalierbar

@ Al-gestutzter Beratungsprozess

Nur fir professionelle Anleger | C2 11




LAIGON AG

Uberblick LAIQON 2026

o

LAIC ADVISOR®: Hochleistungs -KI ermdglicht mafligeschneiderte Lésungen

LAIC ADVISOR®

@ Handeyﬁ

Daten

*’:ﬁerenzen @

k LAIC
ADVISOR®
KI-Risiko- /KI— Prognose

@ Overlay
KI-Optimierung

=]

Live seit Mai
2020

N,

Alpha
dokumentiert

>100.000
Trades

y © (W

)

Schritt 1 Daten: 125 Mio. Datenpunkte taglich im eigenen DWH
A Makro-, Stamm-, ESG, Kurs-, Fundamental-und News-Daten fir Aktien, ETFs, Fonds seit 1993

A Direkte Datenvertrage mit renommierten Anbietern: Bloomberg, Factset, ISS ESG, MSCI, Morningstar, FWW

Schritt 2 Konfigurierbare Préferenzen: Individuelle Losungen
A Eigene Strategieumsetzungen méglich

A Individuelle ESG Strategie und Individuelle Nebenbedinungen (Constraints)

Schritt 3 KI Prognose: Das Herzstick des Motors
A Umfangreiches Training und Refitting von selbstlernenden neuronalen Netzen

A Schatzung von Renditen, Risken und Wahrscheinlichkeitsfunktionen fiir die néchsten 30 Tage, taglich

Schritt 4 Portfoliokonstruktion : Erstellung des optimalen Portfolios
A Optimierung unter individuellen Nebenbedingungen und den Kl -Prognosen, Beriicksichtigung Handelsmodalitaten

A Absolute (Sharpe) oder relative (Information Ratio)Zielfunktionen méoglich

Schritt 5 Risikomanagement: Implizites Risikomanagement um explizites erganzt
A Inharentes Risikomanagement in den Prognosen und den Wahrscheinlichkeitsfunktionen

A Explizite individuelle Risikosteuerung durch eigenes Vola-Targeting Modell und Absicherungen méglich

Schritt 6: Menschliche Freigabe durch Portfoliomanagement
A Finaler Anlagevorschlag durch LAIC ADVISOR®

A Menschliche Orderiiberpriifung und cfreigabe durch Portfoliomanagement

Nur fir professionelle Anleger | C2 12



LAIGON AG Uberblick LAIQON 2026

Digital Wealth: Positionierung von Ki

-Losungen von LAIC in 3 Bereichen

Al - B2B WHITE LABEL

White-Label-Angebot Gber die NextGen Wealth Plattform flr
KI-VV-Lésungen zur Individualisierung von Kundendepots

und Applications.

- . —
Union W meine
U Investment Sy vemes

WertAnlage mBV Premium KI VV

BV

Baverische Vermaaen
LAIQON Wealth -
Individual

Al - MANDATE

Individuelle Kl fur spezifische Kundenlosungen.

Al - PRODUCTS

Kl-Fonds & aktive KI-ETFs fur Vertriebe und
Direktentscheider inkl. White-Label-Ansatze.

Kunden: Stiftungen - Versorgungswerke - Institutionelle - HNWI @ @ di Uni |
|II Amun == Universa
LAIGON SPTS , Smartbroker Investment Solutions : Investment
Kooperation LAIQON - EUAI ETF LAIQON Al Fonds

Nur fir professionelle Anleger | C2 13



LAIGON Uberblick LAIQON 2026 O
Performancelbersicht der verschiedenen Kl -Strategien
Stichtag: 31.07.2026

Seit Auflage Seit Auflage
. . e | AIQON-AI Dynamic Multi Asset AK S Peergroup
e | AIQON-AI Defensive Multi Asset AK S Peergroup
50000 — ————————————— 80,00% ~————————————— I
) 0 | . 0,
| Kosten: 0,96% p.a. | 7000% | Kosten: 1,10%p.a.
40,00% L I 60,00%
9 )
30,00% 16% Alpha 50,00% 20% Alpha
40,00% 2,4% p.a.
0, ’
) 2,2% p.a.
20,00% 30,00%
10,00% pramees 20,00%
7 = 10,00%
0,
0.00% 0,00% &
-10,00% -10,00%
29.05.2020 29.11.2021 29.05.2023 29.11.2024 29.05.2026 N / 29.05.2020 29.11.2021 29.05.2023 29.11.2024 29.05.2026
Seit Strategiewechsel LAIC .
d /" ADVISOR® ~_ Seit Backteststart
e AIQON - Al Impact Equity US AK RC Benchmark = | AIQON - European Equity Al Optimized Active UCITS ETF Acc.
100.00% 150% MSCI Europe Screened Index
p T T T T I
80,00% i Kosten: 0,82% p.a. | 24% Alpha
TIOSEET THELT P | I 14% Alpha 100% 2.0% p.a.
50.00% 2,6% p.a. '
,00% *‘[

50%
40,00% P /ﬂ /

20,00%
0 _pN “/
0,009 #® -50%
30.12.2022 29.02.2024 30.04.2025 30.06.2026 02.06.2020 02.11.2021 02.04.2023 02.09.2024 02.02.2026

Bei den Peergroups handelt es sich um EAA Fund EURautious Allocation ¢ Global; EAA Fund EUR Flexibléllocation ¢ Global;
Bei der Benchmark handelt es sich um den Invesco MSCI USA ESG Climate Paiggned UCITS ETF Acc. (ISIN: IEOOORLUESED9). Nur fur professionelle Anleger | C2 14
Nicht von der Performance des ETHBacktests abgezogen wurde die zukiinftige Verwaltungsgebiihr in Héhe von 0,49% p.a
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LAIGON AG

Wachstumsstrategie GROWTH 28 basiert auf drei Saulen

Full-Service Strategie

GROWTH 28

Internationale

Expansion
3 Segmente

A Européische

Komplette PK-Pyramide Vertriebspartner Fonds

Institutionelle Anlagen

M&A-Chancen entlang
LAIQONS strategischer
Positionierung

Ubernahmen

A Selektive Nutzung von

A Europaische White
Label Partner

+ +

White Label Partner

“

-

Ubernahmen von Asset
Management—Teams

J

> > > > > P> D>

3 inl KI Lésungen A | Massenprodukt EU mit A
Al Active ETF
Fonds
: A
Al Active ETF

LAIQON wird das KI-Mid Cap Unternehmen im europdaischen Wealth

Neue Minderheits Joint

Venture

Branchenkonsolidierung

Management

Nur fir professionelle Anleger | C2 16



LAIGON AG GROWTH 28

Unser White Label Partner Ansatz kombiniert individuelle Ki
Losungen mit unserer umfassenden Digitalisierungskompetenz in der

Beratungsstrecken

A Design maRgeblich von Ul vorgegeben
gespiegeltes Ul Service-Portal

A 2 Beratungsstrecken

A Expressmodus: 1 Eingabemaske, 5
Abfragen bis Angebot

A Gesprachsmodus: 3 Eingabemasken
bis Angebot

Kl-gestltztes Portfoliomanagement

LAIC

ADVISOR®

OO0

-Asset Management
IFVV WertAnlage

Partner Service &

Kunden App

Technologie
Partner

Anbindung &
Schnittstellenmanagement

::

jiin{ USB Bank =

A Komplette Verbundintegration

A Tagliche Ubermittlung Trades

Aktive Unterstitzung
bei Portfoliosteuerung

Fremd

ul
e -fonds

Nutzung Drittfonds, Union -
und LAIC- Fonds

A Fonds A ETCs

A ETFs

Union
Investment

Nutzerzentrierung &
Individualisierung
Risikostrategien ‘ . . . .

D) +

Regionen Alternative Themen
Investments

Nordamerika Rohstoffe  Gesundheit

—_— — und Lifestyle
Eopa G_OId T_echnologien
Schwellen-  Industrie- Gt i
lander metalle Infrastruktur
- - mna und

neue Energien

LAIC: Lieferung der gesamten digitalen Wertschopfungskette vom Onboarding bis zum Reporting

Nur fur professionelle Anleger | C2 17



LAIGON AG GROWTH 28

LOsungen als Premium Wealth Spezialist fur die Kunden unserer White Label Partner

White Label Partner

White Label L6sung

meine Volksbank W meine
== = Raiffeisenbank eG Bayerische Vermégen

Wealth. Next Generation.

A

A
A

A

o

Key Facts und Potential unserer
Partner

TOP 9 Volksbank in Deutschland

350.000 Kunden +
Hausbank FC Bayern Minchen

24 Mrd. EUR betreutes Kundenvolumen
11,4 Mrd. EUR Bilanzsumme

Private
Banking

. WertAnlage

@
Union
m B

Individuelle
Fondsvermdgensverwaltung

Mit >530 Mrd. EUR AuM Platz 2 der
grofdten dt. Asset Manager
Vertriebsstarke von ca. 600 Banken
der gesamten Genossenschaftlichen
FinanzGruppe

Stetige Steigerungder aktuellen Run
Rate in 2026e

growAl

Robo-Advisor 2.0: einziger Anbieter
mit KI-Ldsungen
Vielfacher Testsieger

Nur fir professionelle Anleger | C2 18



WertAnlage: Wachstum der angebundenen Volks - und Raiffeisenbanken 07/2026 O

Bankenentwicklung

mm Aktive Banken Onboarding/ Vertragsphase = ——Anzahl Banken

30%
28%
32%

‘ 46%
55%
S 63% 70%
o S0l 58% 72%
1 1= W
10% LI |

Dez Jan Feb Mrz Apr Mai Jun Jul Aug Sep Okt Nov Dez Jan Feb Mrz Apr Mai Jun Jul
24 25 25 25 25 25 25 25 25 25 25 25 25 26 26 26 26 26 26 26

A Breite Durchdringung in Deutschland: 6 Top 10 Banken in WertAnlage
A Neben VR-Banken auch PSD und Sparda Banken angebunden
A Anbindung von ca. 25% der Zielbanken nach knapp einem Jahr Marktstart

In Deutschland gibt es tber 400 Geno -Banken, die fir WertAnlage relevant sind.

*GroRke der Kreise spiegelt GroRe der Bank wider (Bilanzsumme) Nur fir professionelle Anleger | C2 19



LAIGON AG GROWTH 28 O

Segment Digital Wealth: Der Wachstumsmotor der LAIQON AG
AuM Digital Wealth

1.400 i
i 20.000
1.200 | Wachstum im Digital Wealth Bereich
y 1000 o S—ER S 15.000 A Exponentielles Wachstum bei Kunden
o | Y und AuM
g 800 i a)
= ! 10.000 § A Wachstumsfaktor stark steigend: >60%
3 600 AuM -Wachstum alleine vom 31.12.2025
200 bis 31.07.2026 mit + 502 Mio. EUR
5.000 . .
200 A Q3 2026e: ca. + 100 Mio. EUR Run Rate
. . A White Label Partnergeschaft LAIC als
Dez24 Mrz25 Jun25 Sep25 Dez25 Mrz26 Mai26  Jun26 Jul 26 wesentlicher Treiber des Wachstums

mmm AuM Digital Wealth s AuM growney mm AuM LAIC Kunden Digital Wealth

Digital Wealth als Wachstumsmotor mit einem geplanten  AuM-Wachstum von > 90% fur 2026

Nur fur professionelle Anleger | C2 20



LAIGON AG GROWTH 28

Digital Wealth: Next.Generation ¢ ETF G Listing an der Deutschen Bérse am 18. August O

2026

Bell Ringing - Borse Frankfurt - 18.08.2026

PRODUKTDATEN

Name LAIQON - European Equity Al Optimized Active UCITS ETF Acc.
WKN A42FBA

Benchmark MSCI Europe Screened Index

TER 0,49 % p. a.

)

AIGON

' aith. Next Generation.

LAIGON

INDEX Ki

First Mover - AI-ETF. Next
Generation.

KOPIERT. KAPIERT.

Andere bilden ab. Wir denken weiter.

ACTIVE CORE MIT Al

2-5%

Tracking Error p. a.

bis 300 Titel

Titel - > 90 % Market-Cap

> 0,5

Ziel-Information-Ratio

seit 2020

bewahrte LAIC-Al-Expertise

Mit dem ersten Al-gesteuerten aktiven Europa-Core-ETF bringen LAIQON und Amundi Al ins europaische ETF-Kernportfolio — LAIQON als First Mover.

Start einer ETF-Produktfamilie

Nur fur professionelle Anleger | C2

21




LAIQON - EUAI ETF e &

Vertriebsstart: 18.08.2026

Next Generation G Al Active ETF*
) Al unterstitzt bei ETF Steuerung, emotionsfrei, optimale Freiheit - w
LAIQON als First Mover LAIGON
Information Ratio > 0,5 | &> e -
«O’ )’ Ziel: Alpha bei Tracking Error von 5% p.a. C—
// Index als Benchmark und CO2 -Footprint T e
\\\ . fnp !'\‘-."V
\ Amundi als starker Partner -
\
> . / 4 Etablierte, marktfihrende ETFPIlattform von AMUNDI
| LAIQON mit bewahrter Al -Expertise seit 2020
Nur fur professionelle Anleger | C2 22

* LAIQON EU Al ETF: LAIQON European Equity AlOptimized Actice UCITS ETF



LAIGON AG GROWTH 28 O

Kl- Steuerung mit héherem Tracking -Error ermdglicht mehr Spielraum zur Generierung
von Alpha

O 0 0O ©

Next Generation Ziel-Information Nachhaltigkeit Kooperation Amundi
Al Active ETF Ratio > 0,5 integriert und LAIC
LAIQON als First Mover Alpha bei TE 265 % p. a. Treibhausgasreduzierung ggu Index und Al-Expertise mit Track-Record

mindestens 20% Nachhaltige Investitionen seit 2020 auf Amundi Plattform verfugbar

LAICs bewéhrte Alpha-F&ahigkeit nun in einen transparenten ETFMantel mit aktiven Freiheitsgraden und kontrollierten Risikobudget

SEKTOREN LANDER EINZELTITEL
O +2,5% - Punkte absolut +2%-Punkte absolut
ilg-t"s /Sot Punkteb agsomht tai Effektive Nutzung regionaler @ Gezielte Uber/Untergewichtung auf
Ve Steuerung bel branchenrotation Marktverschiebungen in Europa \J Basis von AlPrognosen
Tracking Error: 0,49% > 125 Nur Aktien, Mind. Market
265 % p.a. TER Titel im ETF keine Derivate Cap 1 Mrd. EUR
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LAIOON

Wealth. Next Generation.

INDEX Ki
KOPIERT. KAPIERT.

Andere bilden ab. Wir denken weiter.

LAIQON - European Equity
Al Optimized Active UCITS ETF




Starkung Asset Management Segment durch Fondsmanager -Team und Assets der e O
MainFirst Affiliated Funds Managers (Deutschland) GmbH

Segment Asset Management Die Integration in Fakten
a Insgesamt 2,1 Mrd. EUR AuM, davon 1,0 Mrd. EUR in vier
Publikumsfonds und rund 1,1 Mrd. EUR in acht Aktien -,
R - Multi A - lalf
o 3’79 enten-, und Multi Asset - Spezialfonds
davon 2,7 Anteil FM-Team e Erwerb MainFirst Affiliated Fund Managers (Switzerland) AG
in Zurich

e Vollintegration des Fondsmanager-Teams in eine 815 WpIG
Gesellschaft des Konzerns

470 8 ,49 Das Kern-Team plus drei weitere Mitarbeiter
! -

Mrd. EURAUM* Mrd. EURAuUM**

Ubernahme der Fonds/ Spezialmandate in Q3 25

Ganzjahreseffekt 2026(e) der Ubernahme:

Frank Schwarz Adrian Daniel Jan-Christoph Herbst
Brutto Uber 16 Mio. EUR(e) Umsatz _ . .

Senior Fund Manager / Senior Fund Manager / Senior Fund Manager /

Managing Director Managing Director Managing Director

* Stand: 01.08.2025

Nur fir professionelle Anleger | C2 25
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LAIGON AG GROWTH 28

Unser neues Team G Alpha pur Gber mehr als 10 Jahre

Publikumsfonds

Spezialmandate

MEGATRENDS ASIA
Erwartete

Rendite

B Aktien
B Europa

GLOBAL EQUITIES
UNCONSTRAINED -
Amerika -
Asian
Unternehmensanleihen GLOBAL EQUITIES -
M Staatsanleihen -
W Gold
B Systematische
Absicherung

ABSOLUTE RETURN
MULTI ASSET

Erwartete
Volatilitat

" Global Equities Megatrends

318,0 760,5 107,2

-

Stand: 31.07.2026

AuUM (in Mio. EUR) 63,6

Absolute Return
Multi Asset

Historische Rendite
p.a. seit Auflage
(Auflage)

4,6%
(29.04.2013)

12,4%
(01.03.2013)

17,1%
(25.10.2018)

7,1%
(29.10.2021)

4%

Fonds

Return Risk/Return (B0
19.1%
32.5%
# Funds Return SR GLR i
Year t 600 3020 ;5;3:
MF ¢ Global Equities Date 2018 119%
: 35.43% 1.432 2.991 400 2015 sa%
Unconstrained 1 Year 923 57 529 604 N
22.50% 0.924 2.156
s I * 2 Years 894 ag 234 473
200
Ab o u 25.48% 1.005 2418
3y 852
research 20 262 422
13.67% 0.526 1.627 A
§ Years 768 = 291 249 N A
*Stand 30.06.2026 Oos s0e o018

336.4%
12.1%

2016

2017

Renten Multi Asset

Alpha
15%
11.9%
5.8%
10.4%
-17.7%
-13.9%
42.2%
4.4%
7.1%
33.7%
-4.9%
3828%

5.6%

2018

2019

MSCI World

2020

2021

140

2022

* AuM je Mandat in Mio. EUR

= Spezialfonds

2023 2024 2025

2026

2027

0% Ul 92uewWlionad

26



LAIGON AG GROWTH 28

LAIQON Konzernproduktpalette G 14 Produktgruppen in drei Segmenten

ERWARTETE WACHSTUMSRATE
DES SEGMENTS (CAGR)

5-15%

owet
Sb

Family Office

IVV — Individuelle VV |

Y4

ERWARTETE WACHSTUMSRATE ‘700

DES SEGMENTS (CAGR)

5-10%

PVV — Premium-VV |

A"W;.

Al - Products (ETF) LAUNCH IN KURZE

Al - Spezialmandate (IKIM) | ERWARTETE WACHSTUMSRATE

DES SEGMENTS (CAGR)

100 -125%

Al - B2B White Label (KI-IVV) |

growney — Robo-Advisor (B2C) |

growney - White Label (B2B2C) ]

Hirvam Jv119\¢

Al - Products (Publikumsfonds) |

growney — AVD [ LAUNCH IN KORZE l
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LAIGON AG GROWTH 28 O

Internationalisierung G Prasenz, Vertriebsmodel und Produkte 26/27

/ \/_/
Deutschland
Heimatmarkt - HQ Hamburg
PRODUKTE FUR DIE Q

INTERNATIONALISIERUNG

I Publikumsfonds
[m]
I Spezialfonds Benelux
Z Direkter Vertrieb

Al - Products (Publikumsfonds) Team vor Ort

Al — Products (ETF)

Al - B2B White Label (KI-IVV)

Al - Spezialmandate _

Frankreich

H Asset Management Digital Wealth Placement Agent Schweiz

LAIQON AM Switzerland (lizenziert)
Placement Agent

0\ .

Internationalisierung aus lizenzierter Basis: Auslands-AuM von 0,5 Mrd. EUR (4,5 %) sollen bis 2028e auf 10 % der Konzern-AuM steigen — (ber direkten Vertrieb und Placement

Agents in der Schweiz, Frankreich und Benelux.
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Summary: Investitionen sei 2019 skalieren LAIQON dynamisch zu GROWTH 28 O

~—— Trends der Geldanlage | 2
o . . ) A Eigenentwickelter LAIC ADVISOR® und ISGZertifizierung
A Digitalisierung und Kl - Individualisierung fur VV - 270001 der LAIQON DAP 4.0 aus Hamburg
Kunden A TrackRecordseit 6 Jahren als Vorreiter der Individuellen KVV
S J
~—— Trends der Geldanlage II D
A Next. Generation Aktive K| ETE A Europas Nr.1 Amundi als Partner fiir Internationalisierung
' A LAIQON als First Mover im europaischen KETF Markt
S J
~—— Trends der Geldanlage Il ~

A Kompetenz LAIQON in Wealth Management + UXApplications
A Neobroker und Plattformen erobern Marktanteile A Produktpalette LAIQON fiir alle Vertriebswege online oder direkt
A White Label Partner brauchen innovative Parther A Union Investment und Volks und Raiffeisenbanken als Partner
L A LAIQON ist partnerfahig fir Big Player, nicht nur in Deutschland )
~—— LAIQON: L + Al +1Q + ON N
] : : : A Kl braucht und nutzt die Erfahrungen mit Kunden im Asset und
A Eyblilpc\lle I\(Ijul\tlzfl'J'n?( \I/onEI? | G K_orr]n_petenz aller Mitarbeiter Wealth Management
€l Q ur Kl - Erfolg wichtig A LAIQON ist keine Beratungsgesellschaft sondern First Mover
S J
— LAIQON Wealth. Next Generation N\
A LAIQON liefert starkes CAGR im organischen Wachstum
A Markenaufbau und Positionierung mit 3 A Guidance GROWTH 28 wird plausibel
Segmenten Gberzeugen Kunden A LAIQON Aktie bildet Potential nicht abe noch nicht!
& J
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LAIGON AG O

Agenda

04

GROWTH 28 h - ’ Finanzen

01

Uberblick wal KapitalmaRnahme
LAIQON 2026 | - 2026
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Langfristige Konzernfinanzierung 2031 mit BarKE 03/26, Anleihe 26/31 und O
Tausch/Debt/Equity Swap bisher erfolgreich umgesetzt

Streckung Finanzprofil Anleiheverbindlichkeiten tber 5 Jahre bis 2031

Starkung Eigenkapital durch Debt/Equity Swap

Finanzierung insbesondere der Kaufpreisverbindlichkeiten 2026 von rund 17 Mio. EUR

Neubildung von Aktien durch SachKE2026 im Rahmen der Reduktion des bedingten Kapitals WSV 2023

Ziele:

To T T To

BarKE03/2026 9 WSV 23/27 und 23/28 alt Anleihe 25/30 alt 9 Anleihe 26/31 neu

6.6 Mio. EUR 25.0 Mio. EURaktuell 10.8 Mio. EURaktuell bis zu 20.0 Mio. EUR
Neuzeichnungen Tausch in neue Anleihe 26/31 Debt/Equity Swap mit SachKE Tausch aus WSV 2023
Debt/Equity Swap mit SachKE Neuzeichnungen

0 Erfolgreiche Platzierung einer BarKE 03/2026A Cash Eingang LQAGA Bezugskurs: 4,30 EUR

€@ Alte WSV 2023 Zeichner tauschen WSV in neue Anleihe 2026/31
Alte WSV 2023 Zeichner bringen WSV in eine SachKEein und erhalten LQAG! € &ZRn f o AJ?Ywz! §&ZRs
Alte Anleihe 25/30 Zeichner bringen Anleihe in eineSachKEein und erhalten LQAG! € &ZRn f o A[?Uw3Z! €E&ZR

K

N«

e LQAG platziert Anleihe 26/31 bei professionellen Neuinvestoren/Altinvestorerd Restplatzierung von 2.6 Mio. EUR

Neuzeichnungengesamt : 19,1 Mio. EUR | | Tilgung WSV 2023 und Anleihe 25/30: ca. 13.4 Mio. EUR| | SachKEfF ¢ A [ ?Yw 2z ! €E&ZR1| ZVEZ

*Lock Up 1 Jahr Nur fir professionelle Anleger | C2 31



LAIGON AG

Kapitalmafinahme 2026

Langfristige Konzernfinanzierung mit neuer Anleihe 26/31 und Tausch/

In Q2 26 umgesetzt

Debt/Equity Swap

o

Stand: 30.06.2026

Umstrukturierung Finanzinstrumente

Endvolumen Finanzinstrumente

Volumen in Mio. EUR

P - |

WSV WSV Anleihe

Debt Equity Swap

R
107

SachKE

23/28 23/27 25/30

i

Wandlung Verbindlichkeiten in
Eigenkapital i.H.v. 10.7 Mio. EUR

Volumen in Mio. EUR

Tausch WSV 23/28

in Anleihe 26/31

WSV Anleihe
23/28 26/31

Rollen der

Rickzahlungspflicht bis

2031

Volumen in Mio. EUR

WSVn 2023 und
Anleihe 25/30 nach Debt
Equity Swap und Tausch

WSV WSV
23/28  23/27

m 19

Anleihe
25/30

Anleihe 26/31
(30.06.2026)

Volumen in Mio. EUR

12.4

Anleihe
26/31

U Anleihevolumen nach
Tausch und
Neuzeichnung aktuell
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Restplatzierung Anleihe 26/31 in Q3 2026 O

Ziel Stand: 29.09.2026

in TEUR Neuverschuldung
| v Falligkeit . ‘g : i
12.500 37.600 Erfolgreiche Umsetzung der langfristigen Konzernfinanzierung
35.800 -2.700 2027
2.700 < : : :
5.000 4300 A Tausch zum Nominalwert von WSV 23 in neue Anleihe
0 ' 9.700 26/31
-4.500 13.000 2028
A Debt/Equity Swap der WSV 23/27, WSV 23/28 und
+10-700 Anleihe 25/30 verbunden mit einer Sachkapitalerhtéhung zu
20.000 6,25 EUR/Aktie
6.300 2030
A SachKE mit 10.7 Mio. EUR EK / 1.7 Mio. Stiick neuer Aktien
(Lockup bis HV 2027)
10,800 15200 2031 A Gesamtzinssatz der Fremdverschuldung von 6,5% p.a.
. A Restplatzierung i.H.v. 2.6 Mio. EUR bis 29.09.2026
30.03.2026 Tausch WSV 23 SachKE Neuzeichnungen Q2 2026(e)
in Anleihe 26/31 Debt/Equity Falligkeitsprofil
Swap 2027 -2031

Falligkeitsprofil 2027 -2031

B WSV 23/27 WSV 23/28 Anleihe 25/30 Anleihe 26/31
Bereits umgesetzte/gesicherte Neuzeichnungen
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Agenda
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GROWTH 28 ) @ 4 Finanzen
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Uberblick = ===l KapitaimaRnahme
LAIQON 2026 B
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Organisches und anorganisches Wachstum AuM LAIQON bis 2026e und Guidance 2028 O

CAGR organisch 2020-H1 2026: +30% Gesamtwachstum: +900% Historischer Track Record

v 30% organischer CAGR zwischen
2020 und H1 2026

16

+ Erfolgreiche Integration von 5,8
Mrd. EUR anorganischen AuM

14

12,1

12
GROWTH 28 Strategie

v Wachstumsambitionen

entsprechen einem organischen
AuM CAGR 2025-2028e von 15%

10

MRD. EUR AUM

LAIC Wachstum

2,2

. 2,0 - .. v AuM 2028e von ca. 5,5 - 6,5 Mrd.
' ' 07 10 . ! EUR durch alle LAIC-Losungen

1,0 1,0 und Partnerschaften erwartet - ca.

’ FY 2019 H12020 FY 2020 H12021 FY 2021 H12022 FY 2022 H12023 FY 2023 H12024 FY 2024 H12025 FY 2025 H12026 2026e 2028e 62% KontribUtion des OrganiSChen

Wachstums
Il AuM organisch (kumuliert) B AuM anorganisch (kumuliert) 2= davon LAIC 2028e
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LAIGON AG Finanzen O

Wachstumsanalyse: AuM-Verzehnfachung seit 2019 ¢ organisch und anorganisch im
Gleichgewicht

AUM H1 2026 CAGR ORGANISCH 2020-H1 2026 ZUWACHS ORGANISCH ZUWACHS ANORGANISCH ORGANISCHE KONTINUITAT
11,0 Mrd. EUR +30% +5,1 Mrd. EUR +4,8 Mrd. EUR 10/12
%10 seit FY 2019 (1,1 Mrd. EUR) 51% des Gesamtzuwachses 49% des Gesamtzuwachses Perioden seit FY 2020 mit positivem

organischem Zuwachs

ORGANISCHER ZUWACHS JE HALBJAHR (MRD. EUR)

AUM GESAMT H1 2026 — ORGANISCH VS. ANORGANISCH

11,0 Mrd. EUR +1,0

AUM GESAMT 2028e — ORGANISCH VS. ANORGANISCH

15,5 Mrd. EUR

Il Organisch M Anorganisch

H2 2020 H12021 H22021 H12022 H22022 H12023 H22023 H12024 H22024 H12025 H22025 H1 2026

[l Die drei jiingsten Halbjahre [l Friihere Halbjahre

e Das AuM-Wachstum seit 2019 verteilt sich nahezu paritatisch auf organisch ¢ Der organische Zuwachs der AuM beschleunigte sich zuletzt in H1 2026 auf 1,0
und anorganisch Mrd. EUR

* Die Wachstumsziele 2028 beriicksichtigen lediglich weiteres organisches * Die aktuelle Run Rate unterstiitzt das Erreichen des Jahresendziels 2026 von
Wachstum, was zu knapp 63% organischem Wachstumsanteil fiihrt 12,1 Mrd. EUR AuM
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LAIGON AG Finanzen

Umsatz und EBITDA Entwicklung von 2019 ¢ 2025 und Skalierung ab 2026

UMSATZ REPORTED P.A. 2019 - 2025 UND GUIDANCE 2026
Mio. EUR

53,0 - 58,0
3 4!9 E > 298 E
30,7 31,0 ! !
| 23,2 |
o

21,4

12,8
2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026e

H Fixer Umsatzanteil [l Anteile Performance Fee Fixer Umsatzanteil H1 [ Umsatz H2 2026e

EBITDA REPORTED P.A. 2019 - 2025 UND GUIDANCE 2026
Mio. EUR

+7,0

2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026e

H EBITDA EBITDA H1 2026 [] EBITDA H2 2026e

¢ Anstieg des Umsatzes um +326 % von 8,2 Mio. EUR (2019) auf 34,9 Mio. EUR
in 2025

¢ Guidance 2026: Umsatz von 53 — 58 Mio. EUR — davon 23,2 Mio. EUR bereits
in H1 2026 erzielt

» EBITDA 2025: -2,9 Mio. EUR — Verbesserung in H1 2026 bereits auf -0,3 Mio.
EUR
* Guidance 2026: EBITDA von 4,5 - 7,5 Mio. EUR
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LAIGON AG Finanzen

Deutliche Verbesserung der Finanzkennzahlen in Q2 2026

AUM
Mrd. EUR

+13,0%
11,50

9,99 1,51
1,66
1,46

FY 2025 Q1 2026 Q2 2026 25.08.2026
YTD
B Asset Mgmt. Wealth Mgmt. [l Digital Wealth

UMSATZ (BRUTTO)
Mio. EUR

+23,1%

12,8

Q12026 Q2 2026

B Fixer Umsatzanteil [l Performance Fee

EBITDA
Mio. EUR

1,08

-2,94

FY 2025 Q1 2026 Q2 2026
M EBITDA

* Geringfiigige AuM-Reduktion in Q1 2026 durch den
Iran-Krieg

¢ Starkes Wachstum in Q2 2026 um 1,27 Mrd. EUR —
Fortsetzung bis YTD auf 11,5 Mrd. EUR

s Anstieg Performance Fee auf 1,8 Mio. EUR in H1
2026
* Umsatzanstieg um 23,1 % in Q2 2026

* EBITDA-Verbesserung um +2,45 Mio. EUR in Q2
2026

* Im Q2 2026 bereits 1,02 Mio. EUR
Restrukturierungsaufwand im EBITDA enthalten
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Konzern-AuM wachsen auf 11,0 Mrd. EUR G mit erstmalig signifikantem Beitrag von O
Digital Wealth

AUM-WACHSTUMSBRUCKE H1 2025 — H1 2026 - Mrd. EUR SEGMENT-MIX-VERSCHIEBUNG RICHTUNG DIGITAL WEALTH - Anteil am Konzern-AuM

+0,64 0,15 24 %
+3.51 | R 11,02 14 %

MainFirst-
Transaktion
2,10
702 ew —» 11,02 |50
Mrd. EUR Mrd. EUR
7,02 1,41
: 67 % 55 %
H1 2025 H1 2026
AUM H1 2025 ASSET MGMT. DIGITAL WEALTH WEALTH MGMT. AUM H1 2026
Asset Management Wealth Management Digital Wealth M MainFirst-Transaktion Asset Management [l davon MainFirst-Transaktion Wealth Management Digital Wealth

+ Asset Management wachst neben der MainFirst-Transaktion auch organisch um

» Digital Wealth wachst tiberproportional: Anteil am Konzern-AuM binnen 12
1,4 Mrd. EUR; Digital Wealth legt um 0,64 Mrd. EUR zu

Monaten von 9 % auf 12 % ausgebaut
e Strukturelle Mix-Verschiebung zugunsten des skalierbaren Digital-Wealth-
Geschafts setzt sich bis Jahresende fort

¢ Wealth Management: Bereinigung der Kundenstruktur — Berateraufbau ab Juli
2026 legt Basis fiir organisches Wachstum
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LAIGON AG Finanzen

Digital Wealth als beschleunigter Wachstumsmotor fur ~ AuM

o

DAS SEGMENT DIGITAL WEALTH ENTWICKELT SICH ZUM FLYWHEEL

Gewinnung weiterer
Endkunden von White-Label-

Partnern
HAU M-Zufliisse steigen

nach Partner-Onboarding
& Live-Gang

Absatzeffizienz der
White-Label-Partner
skaliert den AuM-Zufluss
und erhéht die
Aufmerksamkeit am
Markt

N /

Performance, Alpha, Track Record und gute
UX bringen erh6hte Sichtbarkeit und
Steigerung der Endkundenzufriedenheit

DEUTLICHE BESCHLEUNIGUNG IM AUM-ZUWACHS bis aktuell
25.08.2026

Mio. EUR
LAIC growney

+183 % YTD 2026

3

876

114

H2 2025 H1 2026 25.08.2026 H2 2025 H1 2026 25.08.2026
Il LAIC White Label LAIC Fonds [l growney

+ Das Wachstum wird getrieben durch neue White-Label-Partner, Steigerung der
Absatzeffizienz bei Partnern und Alpha-Track-Record im Wettbewerbsvergleich

¢ Die Kundenzufriedenheit ist ein weiterer wesentlicher Treiber des AuM-
Zuflusses, insbesondere durch monatliche Sparraten

¢ Die LAIC AuM haben sich seit Jahresbeginn 2026 YTD mit einem Zufluss von
iber 560 Mio. EUR nahezu verdreifacht

¢ Auch growney weist mit einem AuM-Wachstum von 19 % in 2026 YTD ein
starkes AuM-Wachstum aus
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LAIGON AG Finanzen

Digital Wealth entwickelt sich durch

Flywheel - Effekt zum Wachstumstreiber

o

MONATLICHE BRUTTOZUFLUSSE IM SEGMENT DIGITAL WEALTH —
OHNE PERFORMANCE bis aktuell 25.08.2026
Mio. EUR

271
@29
J J J J J J
1 1L 1l ) T
H1 2025 H2 2025 H1 2026 H2 2026e
Zuflisse je Monat === @ je Halbjahr

DIGITAL WEALTH-KONTRIBUTION ZUM KONZERN-AUM-WACHSTUM
Mrd. EUR

1210

11,02 Fm=====-- 1 I

H1 2025 ZUWACHS H2 2025 ZUWACHS H1 2026 ZUWACHS H2 2026e
Bl Gesamt-AuM davon Digital Wealth [l MainFirst-Transaktion [_] Zuwachs organisch

* Die monatlichen Bruttozufliisse im Segment Digital Wealth steigen
exponentiell

e Im Juli 2026 wurde mit 106 Mio. EUR Zufliissen erstmalig die Marke von 100
Mio. EUR im Monat liberschritten

Digital Wealth liefert mit rund 12 % der AuM rund 45 % des Netto-Wachstums
in H1 2026

Die Kontribution von Digital Wealth zum Wachstum wird sich in H2 2026e
aufgrund der anhaltenden Dynamik auf rund 64 % erhohen
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LAIGON AG Finanzen

GROWTH 28: Erreichte KPIs machen Guidance 2028 greifbar O
60—

AUM-WACHSTUM KONZERN BRUTTOMARGENSPANNEN JE SEGMENT RESULTIERENDER UMSATZ
Mrd. EUR % p.a. Mio. EUR
{1 2026 Ist — Guidance 2028 Fixe Marge — Performance Fee nicht berticksichtigt 11 2026 — Guidance 2028 p.a.
ASSET MANAGEMENT 0,46 - 0,60 % p.a.
|

| CAGR > +13 % paa.

—_—

DIGITAL WEALTH 0,35 -0,55 % pa.

CAGR > +26 % p.a.

WEALTH MANAGEMENT 0,35 - 0,60 % pa.
| |

H1 2026 2028E

H1 2026 FY 2028E

* Konzern-AuM wachsen von 11,0 Mrd. EUR (H1 2026) auf tiber 15 Mrd. EUR 2028e — (iber die Produktart-Margen resultiert die Umsatz-Guidance von liber 82 Mio. EUR

e Erhéhung der Bruttomargen bis 2028 um rund 10 Basispunkte durch optimierten Produktmix erwartet
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LAIGON AG Finanzen O

Guidance: Organisches Wachstum Umsatz und EBITDA LAIQON 2026 und 2028
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