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d Fonds AG
wird die LAIQ ON AG“

IM INTERVIEW: DIPL.-ING. ACHIM PLATE, VORSTANDSVORSITZENDER DER LLOYD
FONDS AG (AB Q1 2023: LAIQON AG)
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TITELSTORY

Vofétah&svorsitzender der
Lloyd Fonds AG
(ab Q1 2023: LAIQON AG)

INTERVIEW

,Unser Handeln ist
ganzheitlich nutzerzentriert
ausgerichtet. Im Mittelpunkt
unserer Strategie 2023/25
2.0 steht der Kundennutzen”

Interview mit Dipl.-Ing. Achim Plate, Vorstandsvorsitzender
der Lloyd Fonds AG, die sich ab Anfang 2023 zur LAIQON AG
umfirmieren wird

Herr Plate, mit Ihrer erweiterten Strategie 2023/25 2.0 ist auch
ein Namenswechsel verbunden. Aus der Lloyd Fonds AG wird die
LAIQON AG. Warum dieser Schritt?

ACHIM PLATE: Was wir unter unserem zukiinftigen neuen Markennamen
LAIQON fiir Endkunden und institutionelle Kunden anbieten, geht weit tiber
den bisherigen Markenauftritt hinaus. Nach den erfolgreichen Integratio-
nen der SPSW Capital und der Lange Assets & Consulting, beide Hamburg,
dem konsequenten Aufbau unseres eigenen Wealth Tech LAIC und unseren
beiden Akquisitionen der Bayerischen Vermogen-Gruppe, Miinchen, und
des Berliner Robo-Advisors growney in diesem Jahr kénnen wir unseren
Kunden aktuell iiber 50 Wealth-Produkte und Lésungen anbieten. Diese
werden sowohl von unseren Portfoliomanagement- und Vermogensver-
waltungs-Teams als auch auf Basis Kiinstlicher Intelligenz gesteuert. Unser
bisheriger Name Lloyd Fonds reprasentiert dieses Angebot nicht geniigend.
Mit der fortschreitenden Integration der getdtigten Zukdufe ist es daher
nun fiir die Weiterentwicklung des Konzerns der richtige Zeitpunkt, um die
angesprochene Namensidnderung durchzufiihren. Dieser bringt damit auch
zum Ausdruck, dass unsere breite Wachstumsstrategie konsequent voran-
schreitet. Nachdem alle n6tigen umfangreichen Vorarbeiten abgeschlossen
sind, wollen wir im Januar 2023 offiziell mit unserem neuen Markennamen
LAIQON starten. »

Lesen Sie weiter auf Seite 8
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> Der Hauptsitz der zukunftigen
LAIQON AG in Hamburg an

LAIOQON AG

Wealth. Next Generation.

UNTERNEHMEN

Die Lloyd Fonds AG ist ein
innovatives Finanzhaus, das
mit aktiven, nachhaltigen und
digitalen Investmentlésungen
Rendite fur seine Partner und
Kunden erzielt. Das 1995 ge-
grundete, bankenunabhangige
Unternehmen ist seit 2005 an
der Borse vertreten. Seit Marz
2017 ist die Lloyd Fonds AG

im Segment Scale (ISIN:
DEOO0O0A12UP29) der Deutschen
Borse in Frankfurt gelistet.

Die Lloyd Fonds AG wird ab
Q12023 unter dem neuen
Markennamen LAIQON AG
auftreten. LAIQON wird sich
als Premium-Qualitatsan-
bieter mit einem Full-Service
Angebot mit nachhaltigen Pro-
dukten und Lésungen sowohl
an Privatkunden als auch an
institutionelle Kunden wen-
den. Dabei setzt LAIQON auf
die Erfahrung seiner Experten,
also IQ und auf die Macht der
Daten, also Kl und Service
Excellence, also ON. Daruber
hinaus spielt die Nutzerzen-
trierung und das Thema der
Nachhaltigkeit im Fonds- und
Vermoégensmanagement eine
entscheidende Rolle. Dabei
steht nachhaltiges Investieren
als Symbiose von Kunden- und
Klimazielen im Fokus.
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der AuBenalster

Wofiir wird LAIQON zukunftig stehen?

ACHIM PLATE: Wir werden uns mit LAIQON als Premium-Qualitdtsan-
bieter mit einem Full-Service-Angebot einer nachhaltigen Produkt- und
Losungswelt sowohl an Privatkunden als auch an institutionelle Kunden
wenden.

Diesen Anspruch spiegelt auch der neue Markenname wider. Im Mittel-
punkt des Namens steht das ,Q“ fiir die Qualitét eines Premiumanbieters.
Wir nutzen dabei unsere drei wesentlichen Merkmale: die Erfahrung unse-
rer Experten, die Macht der Daten und unsere Bereitschaft, mit exzellentem
Kundenservice stindig fiir unsere Kunden da zu sein. Expertenwissen mit
1Q, Macht der Daten mit KI und Service Excellence fiir unsere Kunden,
immer ON. Genau diese Kombination treibt unser Premiumangebot an
und ist das Einzigartige, wofiir LAIQON steht.

Bitte erlautern Sie uns das etwas naher.

ACHIM PLATE: Daten sind ein unverzichtbarer Rohstoff fiir Entscheidun-
gen in der Finanzindustrie. Aus diesem Grund haben wir mit der Entwick-
lung unserer Digital-Asset-Plattform 4.0 bereits 2018 begonnen und diese
stetig weiterentwickelt und somit zunéchst die Grundlage fiir unser heutiges
Geschiftsmodell geschaffen. Diese Datenplattform nutzen nun einerseits
unsere Fonds- und Vermégensmanager bei ihren tdglichen persénlichen
Entscheidungen bei der aktiven Steuerung von Fonds oder der Kundende-
pots als auch andererseits unsere Entwickler-Teams und Digitalexperten
fiir die auf Kiinstlicher Intelligenz basierenden Wealth-Digital-Produkte
und -Lésungen und deren Risikomanagement-Tools.

Mit unserer Strategie 2023/25 2.0 stellen wir dabei den Kundennutzen in
den absoluten Fokus unseres Handelns. Mit dieser Positionierung und dem
Ziel ,Growth 25“ wollen wir unser bisheriges Wachstum mit einem aktuell
verwalteten Asset-under-Management-Volumen von 4,7 Milliarden Euro
fortfiihren und auf die ndchste Ebene heben.

Anzeige

lhr Markenclaim lautet ,,WEALTH. NEXT GENERATION.".
Was wollen Sie damit ausdriicken?

ACHIM PLATE: Mit WEALTH adressieren wir zum einen unser Angebot
an private als auch institutionelle Kunden und setzen dort die jeweiligen
individuellen Chancen-Risiko-Ziele um. Dieses Spektrum reicht von klar
strukturierten Sparpldnen zum langfristigen Vermogensaufbau privater
Kunden bis hin zum strategischen Vermogenserhalt groRer institutioneller
Kunden wie Stiftungen und Pensionskassen. Dariiber hinaus bieten wir
hochgradig individualisierte Lésungen fiir das langfristige und oftmals
Generationen iibergreifende Management gro8er Familienvermogen.

Schnelle Verdnderungen in allen Branchen und Dienstleistungen errei-
chen zudem auch immer mehr traditionelle Bereiche wie die Finanzin-
dustrie. LAIQON kann mit seiner Kompetenz und Innovationsfahigkeit
sehr schnell auf diese sich verdndernden Kunden- und Marktbediirfnisse
reagieren. Ein hoher Individualisierungsgrad der Angebote, bei entspre-
chender digitaler Awareness mit hoher User Experience und exzellenter
Betreuung, das ist NEXT GENERATION.

Kommen wir nochmals zuriick zur Nutzerzentrierung. Warum ist sie
so entscheidend, um sich erfolgreich in der Asset-Management-In-
dustrie zu positionieren?

ACHIM PLATE: Der Kunde méchte heute fiir seine vielfdltigen Problem-
stellungen Angebote haben, die aufihn customized sind. Also Produkte und
Losungen, die personalisiert, nachhaltig, transparent, benutzerfreundlich
und schnell verfiigbar sind. »

TITELSTORY

— Konsequenz: Ausrichtung am Kundenbedarf

Bedarf aus Kundensicht:

Personalisierte Produkte
Hohe Optionsvielfalt

Zeitliche Entlastung

Erreichbarkeit
Performance

Risikomanagement

Nachhaltigkeit

Technologische Innovation

Orts- und Zeitunabhangigkeit

Dienstleistung in Echtzeit

Benutzerfreundliche Angebote

Konsistentes Kundenerlebnis

Effiziente Bedarfsdeckung
Sparringspartner

Einfache Abwicklung

Transparentes Pricing

Datenschutz

Rendite
Risikomanagement
Nutzer

Kunde

Nutzerzentriert

MaBgeschneiderte Losungen fur die speziellen
Anlagebedurfnisse aller Kundengruppen

Kontinuitat in der Betreuung. Langfristige
Beziehung zwischen Kunde und Manager

Digitales Produktangebot, Reporting auf allen
Ebenen mit Grenzkontrollen in Echtzeit

Passgenaue Risikomanagement-Losungen

Verankerung individueller Nachhaltigkeitsziele

052022 Mein Geld 9
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EGERMA

~Mit unserer
LAIQON DAP 4.0
konnen wir die
gesamte
Kundenwert-
schopfungskette
abdecken”
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Ein zukunftsorientierter Ansatz fokussiert sich mit seinen Losungen auf
die Bedienung dieser vielfdltigen Kundenbediirfnisse, vom Vermogensauf-
bau bis hin zur ganzheitlichen Betreuung grofer Vermogen, und kombiniert
zusdtzlich Services mit einem konsequenten und individualisierten Fokus
auf den Kunden. In unserem Ansatz kénnen wir inzwischen die komplette
Kundenwertschdpfungskette iiber unsere aufgebaute Plattform abdecken.
Der Kunde wird dadurch Teil einer personalisierten User Journey, welche
vom Onboarding bis zum Reporting eine hohe User Experience bietet und
damit die Kundenzufriedenheit steigert. Um einen exzellenten Kundenser-
vice bieten zu kénnen, kombinieren wir dabei die personliche Betreuung
durch Vermdgensmanager mit einem hohen digitalen Self-Service. Diesen
wollen wir immer weiter verbessern, beispielsweise Anfang 2023 mit einer
sehr nutzerfreundlichen App, die das gesamte Konzernangebot biindelt.

Unternehmerisches Ziel ist es hierbei, moglichst viele Kunden in eine
direkte Kundenbeziehung mit der LAIQON AG zu iiberfiihren. LAIQON hat
heute mit rund 15.000 Kunden direkte Kundenbeziehungen. Unser Ziel ist
es, bis 2025 diese Anzahl auf iiber 100.000 Kunden zu erhéhen. Dies entspra-
che dann einem Anteil von 95 Prozent unserer Assets under Management,
mit welchen wir eine direkte Vertragsbeziehung hitten. Direkte Kunden-
beziehungen erhthen die Bindung zu LAIQON und ermdoglichen eine nach-
haltige Kundenbeziehung.

Anzeige

TITELSTORY
Wo sehen Sie lhren entscheidenden Wetthewerbsvorteil?
ACHIM PLATE: Der entscheidende Vorteil ist aus meiner Sicht, dass wir
mit unserer cloudbasierten LAIQON Digital Asset Plattform 4.0 eine ein-
zigartige Plattformstrategie aufgebaut haben. Ich nenne es gerne unser
Daten-Schnellboot, das uns befédhigt, sémtliche internen und externen
Geschéfts-, Abwicklungs- und Unterstiitzungsprozesse abzubilden und
grofle Datenmengen zu verarbeiten.
— DAP 4.0 setzt sich liber alle Ebenen hinweg
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Im Ergebnis kénnen wir damit unseren Kunden eine umfassende Palette
von iiber 50 Wealth-Produkten und -Lésungen anbieten. Anders als die
allermeisten Wettbewerber konnen wir als klares Differenzierungsmerkmal
damit nahezu sdmtliche Bediirfnisse der Kunden, vom Kapitalaufbau bis
hin zu risikooptimierten digitalen Anlageldsungen, bedienen. Diese Platt-
form ist skalierbar und dient mit White-Label-Angeboten auch unseren
Vertriebspartnern. »
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VITA

Jahrgang
1959

Ausbildung

Studium an der Hochschule
der Bundeswehr, Hamburg

Abschluss
Dipl.-Ing. Maschinenbau

< Dipl.-Ing. Achim Plate
Vorstandsvorsitzender
der Lloyd Fonds AG

(ab Q1 2023: LAIQON AG)

BERUFLICHER WERDEGANG

® Ab 1990 |
| Aufbau einer eigenen mittelstandischen . 2018

Unternehmensgruppe und Auszeichnung Von 04/2018 bis 12/2019 Mitglied des
mit dem deutschen Arbeitsplatz-Investor- Aufsichtsrats der Lloyd Fonds AG, seit
Preis im Jahr 2001 08/2018 Vorsitzender

® 2002
i Einbringung der groRten Einzelgesellschaft
der Gruppe in die D+S europe AG

Seit 01/2020
Vorstandsvorsitzender der Lloyd Fonds AG

® 2003-2009 ® 04/2020
! CEO der D+S europe AG; SDAX Unternehmen ! Start WealthTech LAIC

Entwicklung der D+S europe-Gruppe zu ‘

einem Dienstleistungskonzern fir multi- ® 2022
mediales Kundenkontaktmanagement: tber |
7.000 Beschaftigte und rund 300 Millionen
Euro Umsatz im Jahr 2009

Squeeze-Out und Einbringung der BV Hol-
ding AG in die Lloyd Fonds AG

; Beteiligung an der growney GmbH
® 2010

. Growth 25: Organischer AuM-Anstieg bis
Grundung der SPS Investments GmbH

2025 auf acht bis zehn Milliarden Euro

erwartet
® 2015 ‘
| Zusammenschluss der SPS Investments ® 2023
GmbH mit der Wedel Hanseatic Capital i Q1:Umbenennung der Lloyd Fonds AG auf
GmbH zur SPSW Capital GmbH | LAIQON AG

12 Mein Geld 05 | 2022

Anzeige

Woher haben Sie die notwendigen Ressourcen und die notigen
Kompetenzen dafiir?

ACHIM PLATE: Wir haben durch unsere gezielte Akquisitionsstrategie
seit 2019 eine Bandbreite an Spezialisten-Teams in allen fiir uns entschei-
denden vier Wachstumsmaérkten aufgebaut. Hierbei handelt es sich um
die Bereiche Asset Management, Wealth Management, Digital Wealth und
Advisory. Genannte Spezialisten-Teams arbeiten nun gemeinsam mit ihrer
Reputation, ihren Netzwerken und ihren Investmenterfahrungen unter
einem Dach und zum Nutzen unserer gemeinsamen Kunden. Beispielsweise
verfiigen wir jetzt mit der MFI Asset Management GmbH {iber eine spezielle
Einheit, die sich auf die Verwaltung institutioneller Gelder vorwiegend in
Form von Spezialmandaten spezialisiert hat und hier tiber umfangreiche
Expertisen und langjdhrige Kunden verfiigt. Dadurch sind wir nun in der
Lage, vermehrt auch neue, bisher unerreichte Zielgruppen mit entspre-
chenden Kompetenztrdgern anzusprechen.

Der zweite Schwerpunkt lIhrer Strategie ist nachhaltiges
Investieren. Was ist hier das konkrete Ziel?

ACHIM PLATE: Wir wollen zukiinftig eine fiihrende Rolle in der Industrie
im Hinblick auf nachhaltiges Investieren einnehmen. Dies folgt unserer
Uberzeugung, dass sich nachhaltige Investitionen, wenn sie zielgerichtet
und zukunftsweisend sind, am Markt etablieren werden. Im Zielbild wollen
wir unser Produkt- und Losungsportfolio so ausbauen, dass diese mindes-
tens Artikel 8 und 9 der Offenlegungsverordnung iiber nachhaltigkeitsbezo-
gene Offenlegungspflichten im Finanzdienstleistungssektor entsprechen.

Wo sehen Sie hier lhre besondere Kompetenz?

ACHIM PLATE: Zunéchst einmal haben wir bereits eine ernsthafte und
glaubwiirdige Positionierung des gesamten Konzerns im Bereich der Nach-
haltigkeit aufgebaut und relevante und materielle Nachhaltigkeitsparameter
in die Investment- und Geschiftsprozesse integriert.

Selbstverstdndlich nutzen wir auch hier, wie bereits angedeutet, zuneh-
mend die Vorteile unserer LAIQON DAP 4.0. Das aufgebaute Volumen an
Nachhaltigkeitsdaten dient mittlerweile allen Segmenten des Konzerns
als Grundlage im Bereich des nachhaltigen Investierens. Anders als harte
Faktoren wie beispielsweise Umsatzwachstum, Margenentwicklung oder
Verschuldungsgrade lassen sich Werte wie Umwelteinfluss und Klima,
aber auch soziale Verantwortung oder Governance eben ohne Nutzung
von umfangreichsten Daten nur sehr schwer parametrisieren. Durch den
konsequenten Aufbau von eigenen Nachhaltigkeitsdaten im DAP 4.0 und
auch der Nutzung der Kiinstlichen Intelligenz liefern wir im nachhaltigen
Investieren auch NEXT GENERATION. »

TITELSTORY

+Wir wollen zukUnftig eine

fuhrende Rolle in der
Industrie im Hinblick auf
nachhaltiges Investieren
einnehmen. Dies folgt
unserer Uberzeugung,
dass sich nachhaltige
Investitionen, wenn sie
zielgerichtet und zukunfts-
weisend sind, am Markt
etablieren werden”

Mehr Informationen zur Nachhaltigkeitsstrate-
gie und einen Uberblick Gber das aktuelle und

geplante Produktangebot nach Art. 9 der Offen-
legungsverordnung auf Seite 15

0512022 Mein Geld
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~Mit GROWTH
25 wollen wir
weiter wachsen
und planen
unsere AuM bis
2025 auf 8 - 10
Mrd. Euro zu
steigern”

Mein Geld 05 | 2022

Und wie schaffen Sie das?

ACHIM PLATE: Hier werden unsere in den letzten Jahren aufgebauten
und erworbenen Kompetenzen in Bezug auf Kiinstliche Intelligenz und
maschinelles Lernen zum entscheidenden Faktor, denn diese analysieren
groBe Mengen an strukturierten und unstrukturierten Daten in unglaub-
licher Geschwindigkeit, um versteckte Muster, Gesetzmaigkeiten und
Assoziationen zu erkennen. In der Praxis bedeutet dies, dass unsere Algo-
rithmen in den von der LAIQON DAP 4.0 genutzten Technologien neben
Standardinformationen wie Jahresabschliissen oder Pressemitteilungen
von Unternehmen eben auch weitere Informationsquellen im Internet wie
Texte aus Zeitungen, Webfeeds, Blogs oder auch Tweets nach Informationen
iiber die ESG-Aktivitdten eines Unternehmens durchforsten und auswerten.
Mit diesen Daten kann man dann ESG-Scores erstellen und im Wettbewerb
einordnen. Die KI unterstiitzt damit durch Analysen alle Bereiche des Kon-
zerns oder unsere Partner. Damit haben wir die unverzichtbare Grundlage
fiir maBgeschneiderte Anlageempfehlungen, intelligente, datengestiitzte
Losungen, aber auch nachhaltige Vermogensverwaltung geschaffen.

Was sind die konkreten Wachstumsziele lhrer Strategie und was
darf der Kunde dabei von Ihnen erwarten?

ACHIM PLATE: Zum ersten Teil ihrer Frage. Mit GROWTH 25 haben wir
uns in der Umsetzung unserer Strategie zwei klare Ziele gesetzt. Bis 2025
planen wir, die Assets und unser Management (AuM) in den Geschéftsfel-
dern Asset Management, Wealth Management und Digital Wealth organisch
auf acht bis zehn Milliarden Euro zu steigern. In diesem Zusammenhang
streben wir zum anderen die Erzielung einer EBITDA-Marge von iiber 45
Prozent bezogen auf den Nettoumsatz an. Dies erfolgt unter Bertiicksichti-
gung der durchschnittlichen historisch erwirtschafteten Performance-Fees
unseres Produktspektrums.

Zum zweiten Teil: Unsere Kundinnen und Kunden diirfen erwarten, dass
sich alle Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter mit Leidenschaft und grofer
Expertise um deren Vermogen kiimmern. Die Kombination aus mensch-
licher Erfahrung und Kiinstlicher Intelligenz ist der entsprechende Motor
fiir ein Premium-Angebot. Als Full-Service-Anbieter kénnen wir Kunden
ein sehr breites Produkt- und Losungsportfolio fiir eine maximale Vielfalt
an Problemstellungen vom Vermoégensaufbau privater Kunden bis hin zur
ganzheitlichen Betreuung institutioneller Vermégen anbieten. Dabei steht
nachhaltiges Investieren als Symbiose von Kunden- und Klimazielen in
unserem Fokus. .

Vielen Dank fiir das Gesprach.

Anzeige

LAIQON

Nachhaltigkeitsstrategie:
Integration - Transformation -

Wirkung

— Umsetzung Nachhaltigkeit: Integration - Transformation - Wirkung

APRIEE (@

"_
s

Bekenntnisse

LAIQON AG

Partnerschaften:

= PRI

= Science Based Target Initiative

= Carbon Disclosure Project

= FNG-Siegel 2022

= Osterreichisches
Umweltzeichen

= CO? Neutralitat seit 2020:

Aufforstungsprojekte mit
PLANT-MY-TREE

Team: 5-kopfiges Team unter
Leitung von Dr. Robin Braun.

Beratung durch Michael Schmidt,

Mitglied des Sustainable Finance
Beirats

GOALS

PARIS2015

Umsetzung - Integration und Kundenpraferenzen

LAIQON Fonds

= Klare Abwéagung von

positiven Beitragen und
Kontroversen

= Verfolgung eines

zukunftsgerichteten SDG-
Transitionspfades

= Transition bestarken

= Artikel 9 Fonds*: GDW,

GMAS (Planung)

= Artikel 8 Fonds*: ADO, SYO,

WHC, EHC

SUSTAINABLE
DEVELOPMENT
GOALS

LAIQON Vermoégen

= Bertcksichtigung

individueller
Anlagepréferenzen in
Bezug auf Nachhaltigkeit

= Integration in

Anlageentscheidungen

= Leistungsangebot

vollstandig nach Artikel 8*

LAIQON Digital

= LAICADVISOR

berticksichtigt u. a.
individuelle
Nachhaltigkeitspréferenzen

= Artikel 9* Fonds (Planung):

LF - Atacama Global Impact
Equity; LF - Al Impact
Equity; LF - Al Impact Equity
us

= Artikel 8 Fonds*: Zwei LAIC

Mischfonds mit Fokus auf

Nachhaltigkeit

= growney: Mischung aus
negativer Selektion/Best-in-
Class

* SFDR: Sustainable Finance Disclosure Regulation; Verordnung EU 2019/2088 des EUROPAISCHEN PARLAMENTS und des RATES vom 27.11.2019 uiber
nachhaltigkeitsbezogene Offenlegungspflichten im Finanzdienstleistungssektor; GDW: Lloyd Fonds - Green Dividend World, GMAS; Lloyd Fonds - Multi Asset Sustainable,
ADO: Lloyd Fonds - ASSETS Defensive Opportunities, SYO: Lloyd Fonds - Sustainable Yield Opportunities, WHC: Lloyd Fonds - WHC Global Discovery, EHC: Lloyd Fonds -

European Hidden Champions

05 | 2022
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KUNSTLICHE INTELLIGENZ ALS BASIS
FUR BESSERE NACHHALTIGKEITSDATEN

Die LAIQON DAP 4.0 ist das digitale Herz-
stlick von LAIQON. Sie ist die zentrale Kom-
ponente der Plattformstrategie und bildet
die Grundlage fiir simtliche internen und
externen Geschéftsabwicklungs- und
Unterstiitzungsprozesse des Konzerns.

LAIQON hat ein eigenes Datenuniver-
sum fir Publikumsfonds, ETFs, Aktien
und Volkswirtschaftsdaten aufgebaut und
damit die Basis fiir schnelle datengetrie-
bene Analysen geschaffen. LAIQON ist
dadurch ein Daten-Schnellboot.

Klar messbare Wirkung des Impact

Artikel 9U

PO Benchmark Portfolio

— Integration von ESG-Faktoren zur Realisierung von Zielen durch Kl

Hierbei werden verschiedene Umweltziele
in den Daten von Investmentfonds bertick-
sichtigt. Bei Aktien erfolgt momentan eine
klare Fokussierung auf die Erfassung und
Analyse objektiver CO,-Emissionsdaten zur
Erreichung des SDG-Ziels 13, den MaRnah-
men zum Klimaschutz. Diese Daten wer-
den dann fiir die Wirkung beziehungsweise
Reduzierung der CO,-Emissionen gegen-
tiber Vergleichsindizes genutzt. Mit dem
anwachsenden Datenuniversum im ESG-
Bereich konnen sukzessive weitere SDG-
Ziele integriert werden.

Impact Ansatz: Gleichklang von Wirkung und Rendite
Einhaltung des Pariser Klimaabkommens und der UN Global Compact Prinzipien

Zukiinftig Nutzung weiterer
messbarer, objektiver ESG Daten fiir
SDG Impact

60

Globale Emissionen (%)

Quelle: Urgentem Element 6 Plattform; eigene Berechnung

v
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~
LAIC Pasgy S
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0
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s
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Auch fiir das nachhaltige Investieren
nutzt LAIQON zunehmend die aufgebauten
Daten der DAP 4.0. Kiinstliche Intelligenz
wirkt hier unterstiitzend, da sie umfang-
reiche, heterogene Datensidtze und Daten-
quellen aus Fundamentaldaten mit wei-
teren Informationsquellen beispielsweise
aus dem Internet wie Webfeeds, Blogs etc.
in Echtzeit kombiniert und analysiert.
Der Fokus der DAP 4.0 beim Thema Nach-
haltigkeit liegt auf messbaren Daten zur
Erreichung einer festgelegten Wirkung.

Mein Geld 05 | 2022

PRODUKTPORTFOLIO NACH ARTIKEL 9
DER OFFENLEGUNGSVERORDNUNG

LAIQON orientiert sich bei seinen aktu-
ellen und geplanten Anlagel6sungen nach
Artikel 9 der Offenlegungsverordnung an
den 17 SDGs mit dem Schwerpunkt auf die
Transition der Unternehmen. Ziel dieses
zukunftsorientierten Impact-Ansatzes ist
es, unter Einhaltung des Pariser Klima-
schutzabkommens eine klar messbare Wir-
kung auf die SDGs zu erzielen.

Anzeige

A
. @ LF - Al Impact Equity**
E @ LF - Al Impact Equity US**
g @ LF - Green Dividend World
& . LF — Atacama Global Impact Equity**
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— ESG/Impact-Leistungsangebot (Offenlegungsverordnung Art. 9%)
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Disclaimer: Die obenstehenden Angaben zu Performance und Risiko wurden sorgfaltig und nach besten Wissen und Gewissen auf Basis von Kenntnissen, Einschatzungen und
Annahmen per Oktober 2022 zusammengetragen. Sie spiegeln die Einschatzungen zu diesem Zeitpunkt wider und kénnen sich jederzeit ohne vorherige Ankiindigung
verandern. Eine Verantwortung fiir die Aktualitat, Vollstandigkeit und Richtigkeit der Angaben sowie den Eintritt von Risiken bis hin zum Totalverlust und Prognosen wird nicht
ibernommen. * SFDR: Sustainable Finance Disclosure Regulation; Verordnung EU 2019/2088 des EUROPAISCHEN PARLAMENTS und des RATES vom 27.11.2019 Gber
nachhaltigkeitsbezogene Offenlegungspflichten im Finanzdienstleistungssektor. ** Fonds/Artikel 9-Einstufung in Planung.

Fokus auf die Zukunft

Zielsetzung im Einklang mit den 17 UN-SDGs

Klare Abwéagung von positiven Beitragen und Kontroversen

Schwerpunkt auf messbare ESG Faktoren unter einem
Gleichklang von Wirkung, Rendite und Risiko

Ziel: Weniger CO2-Emission

® Taglich aktive Risikosteuerung
und Portfoliooptimierung zunehmend unter Nutzung von Ki

Nachhaltiges Aushdngeschild der aktiven
LAIQON-Fonds ist aktuell der Lloyd Fonds
— Green Dividend World, der erste globale
Dividendenfonds, der nach Artikel 9 der
Offenlegungsverordnung eingestuft und
damit ein echter Impact-Fonds ist. Auch die
Strategie des Mischfonds Lloyd Fonds - Glo-
bal Multi Asset Sustainable wird aktuell in
Hinblick auf die Bertiicksichtigung nachhal-
tiger Investitionen unter voller Integration
von Nachhaltigkeitskriterien bei der Aktien-
und Rentenauswahl ausgebaut.

Bei den beiden neuen geplanten LAIC-
Aktienfonds nach Artikel 9 der Offen-
legungsverordnung, dem LF — AI Impact
Equity und dem LF - AI Impact Equity US,
erfolgt eine einzigartige Verbindung von
Kiinstlicher Intelligenz mit ESG-Faktoren.
Beide Fonds werden sich in ihrer Anlage-
strategie auf die Einhaltung des Pariser
Klimaabkommens und die deutliche Redu-
zierung des CO,-Ausstofles um rund 50
Prozent im Vergleich zur Benchmark Stoxx
Europe 600 beziehungsweise dem S&P 500
fokussieren. Ziel der Anlagestrategien ist

es, den CO,-AusstoB des Portfolios laufend
weiter um jahrlich sieben Prozent gegen-
iber den Benchmarks zu reduzieren, um
im Einklang mit dem Pariser Klimaabkom-
men zu stehen.

Die aufgebaute Kompetenz von LAIQON
im Bereich des nachhaltigen Investierens
soll auch durch die Partnerschaft mit der
Fondsgesellschaft Atacama weiter aus-
gebaut werden. Dabei soll insbesondere
die Expertise des Teams von Atacama im
Bereich von Nachhaltigkeitslosungen in
der Offenlegungs- und der Taxonomiever-
ordnung fiir gemeinsame Produktlésun-
gen genutzt werden. Der erste geplante
Fonds, der Mischfonds LF Atacama — Global
Impact Equity strebt ebenfalls eine nach-
haltige Investition im Sinne des Artikels 9
der Offenlegungsverordnung an. Dabei soll
der Fonds ebenfalls unter Hilfe des DAP
4.0 zwar global, jedoch mit einem Fokus
auf die USA in fundamental ausgewéhlte
Unternehmen in allen Kapitalisierungs-
bereichen mit Fokus auf Aktien im Mid-
Cap-Bereich investieren. .
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